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序章を読み解くためのMessage

昨今、美容医療の相談件数が急増している背景には、本来「診察」である

べき場が、一部で利益優先の「商談」と受け止められかねない現状があります。

技術の進歩の一方で、医師との十分な対話が行われないケースがあり、多く

の「美容医療迷子」が生まれる一因となっています。この章では、美容医療

を取り巻く厳しい現状と法規制の真実を明かします。読み終わる頃には、目

の前のカウンセリングがあなたの人生を思う「医療」か、単なる「商売」か

を見極める視点が身に付くでしょう。「お客様」を卒業し、プロと対等に向

き合う「賢い患者」への一歩をここから踏み出しましょう。

医療を「商談＊」に
しないための警鐘

＊：本書に出てくる「商談」とは、医師による適切な
診察・診断よりも、契約や施術の提案・勧誘が優先さ
れるような対応を指しています。すべての美容医療機
関で行われているカウンセリングを指すものではあり
ません。

診察 診断
れるようなな
関で行わわれ
ませんん。
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